FORMATION GERESO — COMPTABILITE, FISCALITE ET GESTION FINANCIERE

LE RETOUR DES INFLATIONS : PROTEGER SES
MARGES

LES ESSENTIELS EN 3 HEURES

PROGRAMME DE LA FORMATION

COMPRENDRE LES IMPACTS ECONOMIQUES D'UNE HAUSSE DE COUTS

> Incidence d’'une augmentation des codts sur la marge, lien avec la structure des co(ts,
répercussion dans le prix de vente et protection de la marge (en valeur et en %)

> Lecture d’'une dérive de codts en glissement annuel et d'une année sur I'autre, courbes
typiques d'inflation par nature de codts

> Répercussion et logique de passthrough, part récupérable, inertie dans les contrats

> Clauses d'indexation et formules contractuelles d’ajustement de prix

Etude de données : lecture et reconnaissance visuelle de courbes inflationnistes

Cas pratique : simulation de plusieurs cas de figure dans un modéle simplifié fourni

Quiz : a votre avis... quelle est I'évolution year-over-year d’'un prix d’'achat ?

REPE’RCUSSION AUX CLIENTS : SE PREPARER AUX OBJECTIONS ET DEFENDRE
SA RECLAMATION

> Monter un dossier de réclamation, indices de référence, fréquence, documentation
> Argumentation structurée, réponse aux objections, stratégies de négociation

> Simulation d’un échange client/fournisseur avec points durs

Jeu de r6le : préparer une présentation client sur la base d’un cas

Boite a outils : checklist de préparation avant rendez-vous client

Débrief : retours sur posture, construction et efficacité du message

PRISE EN CHARGE DES HAUSSES FOURNISSEURS : ANALYSER ET CHALLENGER

> Lecture critique d’'une offre fournisseur : données manguantes, clauses obligatoires

> Offres comparées, aspect structure des codts, justification des codts

> Identifier la ligne rouge, les marges de manceuvre et points de rupture

Cas pratique en groupe : analyse comparative de deux offres — identifier les éléments
critiques

Atelier : écrire sur cartons les points négociables et non négociables pour une restitution en
pléniere

Quiz : a votre avis... jusqu’ou peut-on adapter une offre commerciale sans nuire a la

rentabilité ?
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1 demi journée

OBJECTIFS

Interpréter les courbes inflationnistes, mesure,
variabilité, incertitude.

Mesurer l'incidence de l'inflation sur les marges en
fonction de la structure des codts.

Calculer la hausse de prix de vente requise en
fonction d’objectifs de protection des marges.
Sélectionner des approches pour modéliser,
justifier, négocier et contractualiser des accords
clients et fournisseurs.

LES PLUS DE CETTE FORMATION

Une réponse concréete aux enjeux actuels de
volatilité et d'inflation, avec une approche
pragmatique pour analyser I'impact des hausses de
codts et sécuriser les marges

Des outils immédiatement mobilisables pour
justifier, négocier et contractualiser les ajustements
de prix auprés des clients comme des fournisseurs
Des jeux de role, des cas pratiques et des analyses
d'offres permettant de travailler argumentaire et
posture

Une boite a outils opérationnelle, incluant modéles
de calcul, checklist de négociation et grilles
d’'analyse

PUBLIC ET PREREQUIS

Directeurs financiers, directeurs du controle de
gestion, contrdleurs de gestion et toute personne
concernée par cette thématique

Il est nécessaire de disposer d'une connaissance
préalable de la structure des codits et des calculs de
marge

MOYENS PEDAGOGIQUES, TECHNIQUES,

ENCADREMENT

Formation a distance : Trois visuels : I'animateur en
vidéo, la présentation, un paperboard virtuel Quiz
interactifs 6 participants maximum Pendant la
session : présentation des grands principes, exposé
des incidences concretes, exemples tirés des états
financiers récents. Les cas pratiques et les quiz
interactifs permettent de s'assurer de I'acquisition
des connaissances. Aprés : 'animateur est
disponible a Iissue de la formation pour répondre a
toute question relevant de la formation.

SUIVI ET EVALUATION

Feuille d'émargement et attestation de fin de
formation
Evaluation a chaud et a froid

PROCHAINES SESSIONS

Formation a distance :
le 14 janvier 2026 de 09:00 a 12:00
le 13 avril 2026 de 09:00 a 12:00
le 2 octobre 2026 de 09:00 a 12:00
le 11 décembre 2026 de 09:00 a 12:00

A définir :
le 3 octobre 2025 de 09:00 a 12:00
le 12 décembre 2025 de 09:00 a 12:00

Sessions en régions :
www.gereso.com/FHINFL

Informations et inscriptions : 02 43 23 09 09 - formation@gereso.fr | Cette formation en intra : 02 43 23 59 89 - intra@gereso.fr




Y GERESO

BULLETINDINSCRIPTION

GERESO SAS - 38 rue de la Teillaie
CS 81826 - 72018 LE MANS Cedex 2
Tél. 02 43 23 09 09 - Fax 02 43 23 77 07
formation@gereso.fr - www.gereso.com

Participant(e) Formation choisie
OMme [OM. Nom Titre
Prénom Référence
Fonction Dates
E-mail Lieu

(obligatoire pour accéder a vos documents personnalisés, avant et aprés votre formation)
Tél. (ligne directe)
Tél. mobile (pour infos de derniére minute)

Mesures compensatoires pour les personnes en situation d’handicap :

Entreprise / Etablissement

Options proposées pour certaines formations :
- Accés e-ressources pendant un an (remise de 40% sur le prix public)
- Veille juridique pendant un an (remise de 70% sur le prix public)
- Expertise décisionnelle d'une heure (remise de 30% sur le prix public)
Merci de préciser votre choix :

[ Acces e-ressources* [ Veille juridique* [ Expertise décisionnelle

Indiquez le tarif total (Formation + option(s) choisie(s))

Raison sociale

Adresse

Codepostal L1 | | | | Ville

Téléphone Fax

N°d’identification (TVA intracommunautaire)

Code APE / NAF NeSiret L1 1 | | | | 1 | 1 1 | |
Responsable de I'inscription

OMme OM. Nom Prénom

Service/Fonction

Tél. (ligne directe) E-mail

Facturation/Réglement

CFACTURE A ADRESSER A LENTREPRISE / LETABLISSEMENT :

Alattentionde CIMme [OM.

Nom

Prénom
Service/Fonction
E-mail

Libellé de la facture

Si la facture est a adresser a I'entreprise mais a une autre adresse ou un autre
service, merci de préciser

Un numéro de bon de commande interne a votre entreprise doit-il apparaitre
sur la facture ?
aoul O NON
Si OUl, numéro :
GERESO se réserve le droit de facturer une pénalité forfaitaire si le client n’a
pas transmis son bon de commande avant le début de la formation

Prise en charge (si parcours certifiant) :

[JCPF [ Entreprise J0PCO

OFACTURE A ADRESSER A L'OPCO :

Nom de 'OPCO
Numéro de prise en charge

Adresse de votre OPCO

Codepostal L1 1 | | |

Ville

Si GERESO n’a pas regu l'accord de prise en charge de 'OPCO le demier jour de
la formation, le client sera facturé de I'intégralité du prix de la formation.

Fait a : Le:

Signature et cachet de 'Entreprise / 'Etablissement, précédés de la mention
« bon pour accord » :

La signature de ce bulletin d'inscription vaut acceptation des conditions générales de vente
précisées sur www.gereso.com/mentions-legales-et-cgv

Les informations recueillies sur ce formulaire sont nécessaires au traitement de votre inscription et sont enregistrées dans un fichier informatisé par GERESO dans la finalité de traitement de votre demande.
Conformément a la loi "informatique et libertés", vous pouvez exercer votre droit dacces aux données vous concernant et les faire rectifier ou supprimer en vous adressant a : dpo@gereso.fr
*Les options "acces aux e-ressources pédagogiques” et "veille juridique’, proposées en option en complément de la formation, sont renouvelables annuellement par tacite reconduction,
sauf résiliation notifiée un mois avant la date d'échéance.



