FORMATION GERESO — COMPTABILITE, FISCALITE ET GESTION FINANCIERE

NOUVEAU -

E-LEARNING : DIAGNOSTIC FINANCIER

DES CLIENTS, DES FOURNISSEURS ET PARTENAIRES

PROGRAMME DE LA FORMATION

MODULE 1 : POURQUOI EVALUER LES CLIENTS/LES FOURNISSEURS ?

> Quelle est I'incidence d’une défaillance d’entreprise sur les tiers clients et fournisseurs ?

> Quelles sont les étapes d’'une défaillance ?
> Qui peut y gagner ? Qui peut y perdre ?
> Comment en savoir plus sur une entreprise ?

MODULE 2 : CE QUE VOUS DEVEZ CONNAITRE

> Comment prendre en compte la santé financiére des fournisseurs/clients dans la
démarche de sourcing /vente et dans le suivi de la relation ?

> Lire un bilan

> Comprendre les enjeux du financement

> Juger en premiére approche de la rentabilité d’une société

MODULE 3 : LA DEMARCHE A SUIVRE ET VOS OUTILS

> Collecter et utiliser les informations disponibles sur les fournisseurs/clients

> Entretenir avec eux un dialogue constructif au sujet de leur situation financiére

> Utiliser 5 ratios pour détecter suffisamment t6t d’éventuels signaux de défaillance
> Recourir & I'expertise interne ou externe et alerter au bon niveau

SESSION DE TUTORAT INDIVIDUEL A DISTANCE

ﬁ‘l FinHarmony

— COMNSEIL & FORMATION —

GERESO

FORMATION | CONSEIL | EDITION

1 demi journée

OBJECTIFS

Développer une approche et des réflexes pour
apprécier la santé financiére d’une entreprise.
Apprécier I'évolution des indicateurs sur la durée en
identifiant les seuils critiques.

Anticiper les principaux risques financiers.

Alerter au bon moment pour faire appel a I'expertise
de maniére pertinente.

LES PLUS DE CETTE FORMATION

Un parcours e-learning tutoré en 3 modules
progressifs pour une montée en compétences pas
a pas.

Une approche congue pour les non-financiers afin
de maitriser les fondamentaux du diagnostic
financier des partenaires

Des clés méthodologiques pour exploiter
efficacement les données disponibles et formuler
les bonnes interrogations

Une pédagogie dynamique mélant théorie, cas
pratiques, illustrations et quiz interactifs pour
renforcer I'apprentissage

Des outils pratiques post-formation : fiches
indicateurs et check-lists pour accompagner
I'analyse sur le terrain

Inclus : une classe virtuelle a l'issue de la formation
pour échanger et répondre a vos questions

PUBLIC ET PREREQUIS

Managers commerciaux et services Achats,
Approvisionnement, Supply Chain, Managers de
projet, Managers financiers et non financiers qui ont
a se prononcer rapidement sur la situation d’'une
entreprise partenaire

Il est nécessaire de disposer d'une compréhension
de base de I'entreprise et de ses processus
économiques

MOYENS PEDAGOGIQUES, TECHNIQUES,
ENCADREMENT

Cette formation est a suivre 100 % en ligne sur la
plateforme FinHarmony Digital. Son contenu
équivaut a 1 jour de formation en présentiel.
S'appuyant sur des scénettes issues de la vie en
entreprise, les modules interactifs incluent de
nombreuses activités pour impliquer I'apprenant.
L’'apprenant peut étaler son apprentissage sur la
durée de mise a disposition (2 mois). Les modules
se libérent au fur et a mesure de son avancement.
Une fois terminés, ils peuvent étre reconsultés a
volonté jusqu'a la fin de la souscription. Support
technique et pédagogique : A la fin du parcours, un
rendez-vous de tutorat est organisé avec le tuteur
pour échanger sur le contexte professionnel de
I'apprenant et reprendre les points importants du
parcours. Des documents sont proposés en
téléchargement dans chaque module pour étre
utilisés dans le cadre de l'activité quotidienne. Un
glossaire est accessible en permanence depuis le
menu. Il est téléchargeable a la fin du parcours. Un
certificat FinHarmony est attribué a I'apprenant
quand il termine I'ensemble du parcours.

SUIVI ET EVALUATION

Feuille d'émargement et attestation de fin de
formation
Evaluation & chaud et a froid

Informations et inscriptions : 02 43 23 09 09 - formation@gereso.fr | Cette formation en intra : 02 43 23 59 89 - intra@gereso.fr



Y GERESO

BULLETINDINSCRIPTION

GERESO SAS - 38 rue de la Teillaie
CS 81826 - 72018 LE MANS Cedex 2
Tél. 02 43 23 09 09 - Fax 02 43 23 77 07
formation@gereso.fr - www.gereso.com

Participant(e) Formation choisie
OMme [OM. Nom Titre
Prénom Référence
Fonction Dates
E-mail Lieu

(obligatoire pour accéder a vos documents personnalisés, avant et aprés votre formation)
Tél. (ligne directe)
Tél. mobile (pour infos de derniére minute)

Mesures compensatoires pour les personnes en situation d’handicap :

Entreprise / Etablissement

Options proposées pour certaines formations :
- Accés e-ressources pendant un an (remise de 40% sur le prix public)
- Veille juridique pendant un an (remise de 70% sur le prix public)
- Expertise décisionnelle d'une heure (remise de 30% sur le prix public)
Merci de préciser votre choix :

[ Acces e-ressources* [ Veille juridique* [ Expertise décisionnelle

Indiquez le tarif total (Formation + option(s) choisie(s))

Raison sociale

Adresse

Codepostal L1 | | | | Ville

Téléphone Fax

N°d’identification (TVA intracommunautaire)

Code APE / NAF NeSiret L1 1 | | | | 1 | 1 1 | |
Responsable de I'inscription

OMme OM. Nom Prénom

Service/Fonction

Tél. (ligne directe) E-mail

Facturation/Réglement

CFACTURE A ADRESSER A LENTREPRISE / LETABLISSEMENT :

Alattentionde CIMme [OM.

Nom

Prénom
Service/Fonction
E-mail

Libellé de la facture

Si la facture est a adresser a I'entreprise mais a une autre adresse ou un autre
service, merci de préciser

Un numéro de bon de commande interne a votre entreprise doit-il apparaitre
sur la facture ?
aoul O NON
Si OUl, numéro :
GERESO se réserve le droit de facturer une pénalité forfaitaire si le client n’a
pas transmis son bon de commande avant le début de la formation

Prise en charge (si parcours certifiant) :

[JCPF [ Entreprise J0PCO

OFACTURE A ADRESSER A L'OPCO :

Nom de 'OPCO
Numéro de prise en charge

Adresse de votre OPCO

Codepostal L1 1 | | |

Ville

Si GERESO n’a pas regu l'accord de prise en charge de 'OPCO le demier jour de
la formation, le client sera facturé de I'intégralité du prix de la formation.

Fait a : Le:

Signature et cachet de 'Entreprise / 'Etablissement, précédés de la mention
« bon pour accord » :

La signature de ce bulletin d'inscription vaut acceptation des conditions générales de vente
précisées sur www.gereso.com/mentions-legales-et-cgv

Les informations recueillies sur ce formulaire sont nécessaires au traitement de votre inscription et sont enregistrées dans un fichier informatisé par GERESO dans la finalité de traitement de votre demande.
Conformément a la loi "informatique et libertés", vous pouvez exercer votre droit dacces aux données vous concernant et les faire rectifier ou supprimer en vous adressant a : dpo@gereso.fr
*Les options "acces aux e-ressources pédagogiques” et "veille juridique’, proposées en option en complément de la formation, sont renouvelables annuellement par tacite reconduction,
sauf résiliation notifiée un mois avant la date d'échéance.



